
Entrevista

Nos reunimos con el

Dr. Arnalda Echavarren gerente del
laboratorio Revan.

_II_ ~Como nace Revany
cuales son sus
productos?

En 1983 se iniciaron las actividades
con la linea de Rodentiha ( l\rgentina).
Problema de abast cimi nto llevaron a
crear una linea nacional casj paralela y
a fines de 1984 salieron al lTlercado los
dos primeros productos marca Revan,
Revamisol ( levamisol al 10%) y
Revaciclina ( aTC al 5%).

Mediante copias, adaptacione yerea
ciones se fue ampliando la linea ha ta
comprender hoy mas de 30 producto
en su mayoria antiparasitarios internos
para grandes anima]es, antibi6ticos y pro
ductos varios para pequeno..: animales.
Los exponentes mas recientl.-s son do
mezclas antiparasitarias en su momento
bastante novedosas, R. vanmi
(levamisol + closantel ) y Closiver
(ivermectina + closantel) d arrolladas
en e11aboratorio.

Continuando 1a politica de incorpo-

rar nuevos productos en forma mas 0 me
nos perman nte, ten mos dos
antiparasitarios n tramite d regi tro y
otros tres n tudio eso tambien como
forma d obr vivir n un m dio cada v z
mas dificil.

Al comi nzo d la laboraei6n nacional
se trabaj6 mediante fac6n 0 tercerizaci6n,
mas adelante se habilit6 una pequena plan
ta de inyectables que funcion6 hasta fines
de 1996. En 1997 se volvera al si tema ini
cial con aquellos productos que sobrevi
v'¥l ala reestructura n proc so.

Durante el de arroIlo d la lin a Revan
e hicieron prien i de importaci6n y

venta de produ to terminados Avitec (Fran
cia ), Labiana ( Espana) y Livas L it (Bra
sil) que no logramo incorp rar en forma
permanent a] funcionamiento de la empre
sa. A Lo largo d to ano tambi n s bus
caron distintas formas de distribuci6n de los
produeto tanto nacionale c mo importa
dos, tratando d adaptar la empresa al mer
cado 1qu gen raIment r ult6 mas dina
mico que nue tras decision s.

1~~~lll{~~~!I~ ~Cudl es su vision del mer
cado y que estrategias
estan implementando?

Como con ecuencia de las nuevas re
glam ntacione para la habilitaei6n de la
boratorio y productos de los impu 
tos e istentes y proyeetado e estcln dan
do cambios muy importantes en el equi
librio del mercado Revan s encuentra
en una coyuntura muy especial. Hoy ya
no se tributa por volumen de actividad,
se tributa por exi tiro Los capitales pe
querios no par cen tener cabida en e te
n gocio. Unaempr acomoR vandebe
considerar la validez de u existencia y
la de us productos por 10 m nos en for
ma indep ndi nte.

Estamos intentando la posibilidad de
joint v ntur u otra formas de aso-

ciaci6n y de ampliaci6n d rvieio d
formulaci6n a tercero , como forma d
aum ntar ace 0 a los mercado y di 
minuir la exposici6n directa a tales carn
bios

LABORATORIO

GUArAQUI 3095· MONTEVI EO· URUGUAY· C.P. 11300
TELS.: 78 66 95 · 78 40 23 (FAX)


